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Le vendeur du mois

actionnaires représente 75 a 80 % de notre chiffre

Redéo s’affiche comme
un fournisseur territorial compétitif

d'affaires. L'objectif est de ramener cefte part a
moins de 50 % », explique Eric Legorjus.

Redéo est un fournisseur de gaz naturel actif Une démarche originale

en Bretagne.

Depuis 2016, Redéo Energies vend du gaz naturel
sous la marque Breizh Gaz aux entreprises du
grand-ouest frangais, depuis la Normandie jus-
qu’aux Pays de Loire, avec un fort fropisme breton.
Il compte environ 300 sites clients, « ce qui est par-
faitement dans la trajectoire de notre plan de déve-
loppement », assure Eric Legorjus, directeur délégué
de la société. Redéo Energies fournit des entreprises
de la région (Cafés COIC, Britt, Distillerie des
Menbhirs, Leclerc, efc.) et des industriels de I'agroali-
mentaire (Altho, Cité Marine, efc.). « Nous avons de
plus en plus de clients dans ce dernier secteur. Nous
commengons & prendre position également dans
'hétellerie et la restauration », précise Eric Legorjus.
Au printfemps 2017, Redéo a regu |'agrément lui per-
mettant de répondre aux appels d'offres des acteurs
publics ayant des missions d'intérét général. « Cet
été, nous avons remporté plusieurs marchés, dont la
fourniture de plusieurs foyers de jeunes travailleurs et
des Ehpad », précise le directeur délégué.

Une société issue d’une association

Redéo Energies est la premiére société issue de |'as-
sociation Redéo. En 2013, la mise en ceuvre de
I'écotaxe a généré des réactions fortes en Bretagne.
Le mouvement des Bonnets rouges a été médiatisé.
Un collectif d’acteurs de toutes les composantes de
la vie socio-économique s'est créé, avec pour objec-
tif une réappropriation de la couverture des besoins
‘primaires’ (eau, gaz, électricité, transport, assu-
rances, téléphonie, efc.) par des acteurs locaux pour
améliorer le pouvoir d'achat des habitants et la com-
pétitivité des entreprises de la région. Plusieurs pro-
jets sont envisagés. Certains sont mis en sommeil
pour le moment, mais Redéo Assurances devrait éfre
lancé dans les prochaines semaines. Redéo
Energies compte cinq actionnaires, dont cerfains
sont ses premiers clients : la Sica Saint-Pol-de-Léon,
Roullier, Le Duff, Altho et 'association Redéo. « La
couverture des besoins de ces premiers clients-

La démarche de Redéo Energies est originale. Tout
d'abord, « une fois que nous avons couvert nos
colits et nos charges, nous réinjectons |'essentiel des
bénéfices dans |'association en vue de créer de nou-
velles activités », précise le directeur délégué.
Depuis peu, le fournisseur est membre du réseau
« Produit en Bretagne », qui réunit plus de
400 entreprises de tous les secteurs. L'objectif est
aussi de créer de I'emploi local. La société compte
six collaborateurs et deux personnes devraient étre
recrutées. Ensuite, « nous ceuvrons en faveur des
Bretons et nous n’hésitons pas & conseiller aux
clients de choisir une autre offre que la nétre, si celle-
ci est moins chére », ajoutetil. A contrario, certains
clients acceptent de payer parfois un peu plus cher
s'ils sont en accord avec ce fournisseur atypique...
« Nous sommes en général compétitifs. Nous avons
fait du courtage pendant les deux premiéres années
d’existence de Redéo Energies, ce qui a permis de
valider la pertinence économique de notre projet »,
assure Eric Legorjus. Pourtant, la fourniture de gaz
est frés concurrentielle et « la bagarre sur les prix est
forte. Nous ne pouvons pas affronter des grands
groupes qui ont décidé de prendre ou de garder un
client ». Redéo Energies espére atteindre 1 TWh fin
2018 et 2 & 3 TWh en 2025. « Nous serons a
I'équilibre fin 2018-début 2019 », estime le direc-

teur délégué.

Redéo Energies maintient ses « services périphé-
riques », selon les termes d'Eric Legorjus, tels que le
courtage et le conseil en électricité, en effacement
ou dans les renouvelables. Il envisage également de
développer ses activités dans les domaines des CEE
et du biométhane. En matiére d'efficacité énergé-
tique, il travaille avec des partenaires locaux comme
Deltadore et Energency. Enfin, il « regarde de frés
prés le gaz naturel véhicule. Développer une filiére
GNV en Bretagne, une région exclue du ‘Blue
Corridor’ européen, correspond tout & fait & la phi-
losophie qui nous anime. Nous agissons par nous-
mémes pour répondre & nos besoins », conclut Eric

Legorius.



